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[Com va naixerlaideade Blackpier?|

Fa set anys, en un viatge a la Xina, vaig
descobrir que es podien fer vestits d’ho-
me fets a mida com es feia aqui fa molts
anys. A la vegada, va ser una idea que
podria solucionar els problemes per ves-
tir amb peces estandard, un problema
que patim moltes persones. De la ma-
teixa manera que passa als esportistes
que tenen cuixes amples o les persones
que tenen l'esquena estreta, per posar
alguns exemples. Al tornar de la Xina
vaig quedar amb un grup d’amics i vam
decidir portar el model a casa nostra.

Que ofereixavuil’empresaicomhbacan;
viaten aquests anys de vida?

Al principi vam comengar amb una ofer-
ta bastant limitada de camises i vestits
d’home. Actualment, i gracies al model
offline, podem oferir una gran oferta de
teixits i productes, des de vestits d’home
per al dia a dia a esmoquings i xaqués
per a ocasions més especials. A més,
també tenim tot tipus de complements,
com corbates, corbates de llacet, cintu-
rons, sabates... Es molt important tenir
la capacitat d’anar millorant cada dia.

Avui és habitualiniciar-se en unabo-
iga fisicaiacabar oferint comer¢‘on-
line’. Vosaltres ho vauferalainversa,
Vam estar quatre anys venent a més de
15 paisos, especialment a Espanya ia
Italia, de manera digital. Va ser llavors
quan vam detectar que a Espanya hi
ha clients als quals els costa introduir
les seves mides per Internet. Aixi vam
decidir fer el model complementari a
lonline, més agil a ’hora de comprar,
més economic i també més rapid. A més
ameés, si el client vol tornar a comprar
una pega, disposara de les mesures, les
podra editar si vol i només haura de
triar el model nou.

es de PIMEC Lleida

organitzem una gran

trobada de les pimes

de Lleida que tindra

lloc el proper 8 de no-

vembre a la Llotja de
Lleida. Sera una jornada de trobada
per als empresaris, els autonoms i els
emprenedors de les empreses de la
provincia, que ens permetra compartir
experiencies, fomentar el networking
entre els empresaris i empresaries del
territori i encaminar-nos cap al futur
de les pimes.

A PIMEC som conscients de la im-
portancia i responsabilitat que té or-
ganitzar un esdeveniment d’aquestes
caracteristiques, pensat i dirigit es-
pecialment per al teixit productiu del
territori. Les pimes som el motor de
creixement del pais i de creacio d’ocu-
pacio, per aquest motiu és essencial
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Va tornar de la Xina amb una idea de negoci en ment que es va convertir en Blackpier,
una empresa de moda d’home amb vestits fets a mida que va basar el pes del negoci
en l'entorn digital. Parlem del model i la transformacié que ha tingut.

«La moda d’home és un univers
molt gran que volem explotar»

PIMEC JOVES

Tenim una linia de producte
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1] App recomanada:
I Any.do

f Série recomanada:
& Los miserables, de Victor Hugo

Per que només robad’home?

A Blackpier creiem molt en I'especi-
alitzacio, i nosaltres ho hem fet en la
moda d’home, ja que coneixem les seves
necessitats i gustos. Parlem el mateix
llenguatge. Es un univers molt gran i
amb molt de potencial que creiem que
podem explotar.
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encarar el futur de la millor amb les
millors eines.

Lavui i el dema de 'empresa, so-
bretot el de la petita i mitjana, pas-
sen per la transformaci6 digital. Per
aquest motiu, comptarem amb Isabel
Aguilera, que va ser presidenta de Go-

Esun mercat madur i competitiu, perd|
len un ninxol molt especific, Es un ele-
ment clau per tal de diferenciar-vos?
Absolutament. Tots tenim assumit que
el mén de la moda és un mon gegant i
amb uns players molt potents, pero hem
trobat un ninxol de mercat molt fidel i
amb gran potencial de creixement. El
producte personalitzat i de qualitat al
preu competitiu que ofereix Blackpier
és el que les grans marques no ofereixen
en aquests moments.

El consumidor cada dia mira amb més
cura la sostenibilitat dels produc-|
es. Com afronteu aquest canvi de|

Som una empresa responsable. Ens
agrada tenir cura de tots aquests as-
pectes, per aquest motiu també oferim
una linia de productes confeccionada en
un entorn nacional, que se sumen a la
gran varietat de productes que oferim.
Al final el client és qui tria.

ogle a Espanya i Portugal i Directora
General d’NH Hotels. Aguilera, que
actualment és professora ’ESADE,
ens explicara com la pime, gracies a la
transformacio digital es pot trobar en
el mateix punt de partida que una gran
empresa. Després, gaudirem d’una
taula rodona d’empresaris lleidatans,
en la qual intervindran Toni Badias,
CEO de Zacaris i Yellow, Andrés Bou,
CEO de Social Point i Jordi Barri, CEO
de Teresa Carles. També tindrem una
dinamica de networking amb 'em-
prenedor i comunicador motivacional
Sergi Grimau, que conduira tot 'acte.
Iacabarem amb un sopar a peu dret
amb miisica en directe. Que pot fallar?
Nomeés hi faltes tu!

Us podeu inscriure a lleidaempresa.
cat. Els beneficis aniran destinats al
programa solidari Emppersona-Sego-
na oportunitat de la Fundacié PIMEC.

Els inicis no son facils. Quin creus que|
ésl’element clau perassolir els objec

No existeix un sol element clau. N’hi ha
molts que s’han de conduir i fer créixer
parallelament, per poder assegurar la
supervivencia de qualsevol entitat em-
presarial. Per a nosaltres, els elements
clau sén, en primer lloc, el bon produc-
te. I, és clar, tenir bons proveidors, lo-
gistica, financament, atencio al client...
Siun d’aquests elements falla, tot pot
caure. La clau d’una bona gestio és te-
nir la capacitat d’articular eficientment
tots aquests factors al mateix moment.

PIMEC Joves Lleida intenta, juntament
lamb altres associacions, promoure el
eixit empresarial dela provincia. Com
us ajuda formar part d’aguesta xarxa?|
Sempre és molt interessant tenir la capa-
citat d’organitzar sessions perque em-
preses tinguin la facilitat de connectar
més facilment i d’aquesta manera poder
crear i aprofitar sinergies que beneficien
finalment tot el teixit local. PIMEC Jo-
ves té, sense cap mena de dubte, aquesta
capacitat.

€ Lleida |
empresa | pimec

v per 3 0 evpreies deunies | U8

€$ Lleida
empresa

Elidia per ales. empreses de Lleldu
1tlleidaempresals

wwwilleldoempresalcat

Trobada de la Micro, Petita i
Mitjana Empresa de Lleida

i 8 Noventre o Jes Lu Lo

tha de Lok e 9E
15.0 horas Audtor Leandre Crisidfol

Noseal nmu 2t

oo e

Conteréncia

“Transformacio digital:
DavidiiiGoliat en elimateix
punt de pantidat

= lsabel Aguilera ~

esiinlion Lo

Taula'rodona sobre casos d'éexit
d'empreses lleidatanes

fon tadias!

Andras B0y
58

Jards Born
Srexl Dot G "




